Starptautiskās privāttiesības

V tēma. Starptautiskās komerciālās attiecības

Sagatavoja: lekt. A. Čevers, pasn.S. Mitte

	V temats. Starptautiskās komerciālas attiecības

Ārējās tirdzniecības darījuma jēdziens, obligātās un neobligātās pazīmes, veidi, formas un metodes

Ārējas tirdzniecības darījums ir mantiskas attiecības, uz kuru pamata par atlīdzību, kas var būt jebkurā formā ir notikusi vai notiks mantisko saistību vai citu tiesību nodošana starp personām, kuras atrodas dažādu valstu teritorijās.

Ārējās tirdzniecības darījums ir civiltiesisks darījums, kuram ir specifiskas pazīmes.

Ārējās tirdzniecība neizpaužās tikai kā starptautiskais pirkums-pārdevums. Jārunā par dažāda veida starptautiskajām komerciālajām attiecībām t.sk. starptautiskie pārvadājumi, norēķini, noma, darbuzņēmums u.c. 

Ārējās tirdzniecības formas un metodes:

· Iekšējā, ārējā un tranzīta. Ārējā tirdzniecība vērsta uz starpniecību starp iekšzemes ražotājiem un ārzemju patērētājiem vai otrādi, vai arī kā tranzīta tirdzniecība starp ārzemju patērētājiem un ārzemju ražotājiem.

· Vairumtirdzniecība un mazumtirdzniecība;

· Tirdzniecība uz sava rēķina un uz sveša rēķina (komisionārs);

· Sauzemes un jūras tirdzniecība;

· Birža, izsole, gadatirgus.

u.c.
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	V temats. Starptautiskās komerciālas attiecības

Ārējās tirdzniecības darījuma (starptautiskā pirkuma-pārdevuma) tiesiskais regulējums

· Pušu griba.

· Nacionālie tiesību akti. 

· 1980.gada ANO Konvencija par starptautiskajiem preču pirkuma-pārdevuma līgumiem.

· 1994.gada UNIDROIT starptautisko komerclīgumu principi.

· Paražas (Incoterms).

Uzskaitījums nav izsmeļošs


	V temats. Starptautiskās komerciālas attiecības

Ārējās tirdzniecības darījumu noslēgšanas kārtība

Darījuma noslēgšanas etapi:

· izpēte un sagatavošana;

· līguma sastādīšana un noslēgšana;

· līguma izpildīšana.




	V temats. Starptautiskās komerciālas attiecības

Pirmskontrakta darbs

Oferte ir vienai vai vairākām konkrētām personām adresēts priekšlikums slēgt līgumu, ja tas ir pietiekami noteikts un tajā ir izteikta oferenta apņemšanās tikt saistītam akcepta gadījumā. (1980.gada ANO Konvencijas par starptautiskā preču pirkuma-pārdevuma līgumiem redakcija).

Ofertes veidi:

1) Aktīvās un pasīvās;

2) Atsaucamās un neatsaucamās;

Atsaucamās – priekšlikums, kuru var atsaukt un kas neuzliek pienākumu oferentam uzņemties saistības slēgt līgumu. Atsaucamo oferti var saistīt ar publisko piedāvājumu jeb piedāvājumu nenoteiktam personu lokam.
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	V temats. Starptautiskās komerciālas attiecības

Pirmskontrakta darbs
Neatsaucamās - satur oferenta nodomu būt saistītam ar ofertes priekšlikumu, gadījumā, ja priekšlikumu pieņem.

3) Cietās un brīvās.

Oferte zaudē spēku: 

1) ja tā ir atsaukta pirms adresāts to saņēmis; 2) noraidīta; 

3) ir notecējis termiņš un nav saņemta atbilde.

Ofertes būtiskās pazīmes ir :

1) priekšlikuma adresāts ir konkrētas personas,

2) priekšlikums ir noteikts un satur līguma noslēgšanai nepieciešamo minimumu,

3) priekšlikums izsaka oferenta nolūku un vēlēšanos saistīties darījumā.




	V temats. Starptautiskās komerciālas attiecības

Pirmskontrakta darbs

Nodomu protokolam pamatu veido no darījuma pusēm neatkarīgi apstākļi, kas rada šķēršļus tūlītējai līguma noslēgšanai. Tie var būt :

· trešo personu tiesības,;

· nepieciešamība izpētīt tirgu;

· garantijas apkalpošanas problēmas;

· valsts prasības standartu, sabiedrības drošības jomā u.c.

 Akcepts ir piekrišana noslēgt līgumu atbilstoši otras puses piedāvājumā (ofertē) izvirzītajiem noteikumiem.

Akcepts stājas spēkā, kad to ir saņēmis adresāts. 

Sniedzot akceptu nedrīkst būt mainīti būtiski noteikumi (preču cena, maksājumi, preču kvalitāte un daudzums, piegādes vieta un laiks, vienas līgumslēdzējas puses atbildība pret otru pusi). 

Atbilde uz oferti, kuras mērķis ir būt par akceptu, bet kura satur ierobežojumus ofertē ir pretoferte.
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	V temats. Starptautiskās komerciālas attiecības

Pirmskontrakta darbs
· Ofertes forma – mutiski, rakstiski, ar konkludentām darbībām.

Akcepta forma- mutiski, rakstiski, ar konkludentām darbībām.


	V temats. Starptautiskās komerciālas attiecības

Ārējās tirdzniecības kontrakta forma, struktūra un saturs

Parasti kontrakta noteikumi tiek sadalīti jautājumu blokos, piem.: 

· Kontrakta priekšmets. Kvalitāte un daudzums.

· Cena un norēķinu kārtība.

· Piegāde. Pieņemšana-nodošana.

· Garantijas, pretenzijas un sankcijas. Nepārvaramas varas apstākļi.

· Piemērojamais likums un strīdu atrisināšanas kārtība. 




	V temats. Starptautiskās komerciālas attiecības

Kontrakta izpildīšana un neizpildīšana

Līgumos ir noteiktas importētāja un eksportētāja saistības – tās var netikt izpildītas pilnībā vai netikt pildītas pienācīgi, kas var izpausties kā:

Eksportētājam: 

· Nekvalitatīvu preču piegāde;

· preču piegāde ar nokavēšanos;

· preču nepiegāde.

Importētājam:

· preču nepieņemšana;

· maksājumu nokavējums;

· nesamaksāšana.

Domstarpības atrisināt ir iespējams pusēm vienojoties vai vēršoties tiesā vai starptautiskajā šķīrējtiesā.

Strīda atrisināšanai starptautiskajā  šķīrējtiesā ir savas priekšrocības un trūkumi salīdzinot ar procesu nacionālajā tiesā.
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	V temats. Starptautiskās komerciālas attiecības

Starptautiskie piegādes noteikumi Incoterms

Starptautiskie tirdzniecības noteikumi ir Starptautiskās Tirdzniecības palātas apkopotās starptautiskās tirdzniecības paražas preču piegādē.


	V temats. Starptautiskās komerciālas attiecības

Starptautiskie piegādes noteikumi Incoterms

Inkoterms noteikumu galvenais uzdevums ir noteikt situāciju, pie kuras pārdevējs ir izpildījis saistības tā, ka prece var tikt uzskatīta par piegādātu šī vārda juridiskajā nozīmē. 

Inkoterms noteikumu mērķis ir apkopot starptautiskajā tirdzniecībā visbiežāk lietotos terminus un noteikt to vienveidīgu tulkojumu.


	V temats. Starptautiskās komerciālas attiecības

Starptautiskie piegādes noteikumi Incoterms

Inkoterms noteikumi ir klasificēti “E”, “F”, “C” un “D” grupās pēc saistību apjoma kāds ir pārdevējam.

· “E” grupa – noteikumi, saskaņā ar kuriem pārdevējs izsniedz preci pircējam no savas rūpnīcas vai noliktavas (ExW).

· “F” grupa – visi tie noteikumi, saskaņā ar kuriem pārdevēja pienākumos ir nogādāt preci līdz transporta līdzeklim, uz kuru ir norādījis pircējs (FCR, FAS, FOB).

· “C” grupa – pārdevējam jānoslēdz pārvadājuma līgums un jāsamaksā par galveno transportēšanu, neuzņemoties riskus un izdevumus pēc preču iekraušanas nosūtīšanai (CPT, CFR, CIP, CIF).

· “D” grupa - pārdevējs sedz visus izdevumus un uzņemas visus riskus, kas rodas nogādājot preci pircējam līgumā norādītajā vietā (DAF, DES, DEQ, DDU, DDP).
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